Technico-commercial

Définition du poste

Le fechnico-commercial a pour mission de vendre une
prestation de recyclage de déchets auprés de fournisseurs. |l
intervient en amont des activités de production, en identifiant
des fournisseurs de matiéres valorisables. I analyse le “marchée”
des fournisseurs et gere la relation clientele.

Conditions de travail
Des déplacements ponctuels auprés des fournisseurs de
déchets sont nécessaires.

Environnement de fravail
Le métier s'exerce principalement dans de grandes entreprises
nécessitant des process de préparation et de production
relativement complexes.

Accés au métier

> Le niveau BTS technico-commercial est de plus en plus
demandé.

> Une premiere expérience de vente est parfois demandée,
ainsi qu'un intérét pour I'industrie (en fonction du secteur
d'activité : chimie, industries automobiles, métallurgiques,
indutries de la mécanique, usines d'incinération...).
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Technico-
commercial

David, 33 ans

« Une obligation morale et un défi industriel »

> Quel est ton parcours ?

" Je suis fitulaire d'un DEA de physique photonique, spécialisé dans
les semi-conducteurs. Mon pére, qui était artisan paysagiste, a créé
sa société de valorisation du bois, VALECOBOQIS (06), et je I'ai rejoint
en novembre 2002 au poste de responsable logistique .

> Quelle est I'activité de ta société ?

“L'idée de la société VALECOBOIS, c'est de valoriser le bois non pas
en tant que combustible, mais comme matiére. Nous récupérons les
déchets bois (meubles, charpentes, éléments bois issus de la
démolition) qui auparavant étaient pris en charge par les filieres
classiques de traitement des encombrants. Nous les conditionnons et
les transportons par voie ferroviaire jusqu’d une usine italienne quiles
fransforme en panneaux.

> Quelles sont tes responsabilitésaujourd’hui ?

Ma responsabilité, c’est de communiquer, notamment auprés des
collectivités, pour les inciter & créer une filiere bois dans leurs
déchéteries. Je démarche aussi des enteprises, des collecteurs et
tous les gisements potentiels de déchets bois ".

> Quelles sont a ton avis les qualités qu'il faut pour ce métier ?

“ Il faut bien se connaitre pour travailler sur les points forts de sa
personnalité. Je fais beaucoup de communication, et je pense qu’ il
est important de ne pas fausser ce que I'on est quand on a ce genre
de responsabilité .

commerciale

> Comment présenterais-tu le recyclage en quelques mots ?
“Avec le recyclage, on oeuvre pour I'avenir, pour les générations

futures. C’est une obligation morale qui doit s'inscrire dans un projet
de développement durable. Mais c'est aussi et avant tout un défi
industriel ".
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